PLAN BIZNESOWY CANVAS - WZOR 4: Hiszpaniski przedsiebiorca sprzedajacy rzemieslnicza oliwe z oliwek
Dzieki uprzejmosci INNOSOUTH (Hiszpania), wersja dostosowana i rozwinieta

KLUCZOWI PARTNERZY

Sklepy dla smakoszy
Targi produktow
rzemiesiniczych
Supermarkety

Sklepy z pamigtkami
Restauracje

Firmy transportowe
Banki (kredyty dla firm)

KLUCZOWE
DZIALANIA

Produkcja

Promocja

Sprzedaz

Strona internetowa
Sieci spotecznosciowe

NAJWAZNIEJSZE ZASOBY
Oliwki

Butelki

Opakowania i etykiety
Strona internetowa

Sieci spotecznosciowe

STRUKTURA KOSZTOW
Koszty osobowe

Koszty produkcji

Koszty opakowan

Koszty transportu

Koszty marketingu: aktualizacja strony internetowej i

portali spotecznosciowych

PROPOZYCJE
WARTOSCI

Oliwa z oliwek
produkowana przy
uzyciu tradycyjnych
procesow, bez uzycia
Srodkéw
mechanicznych

Mata produkcja oliwy z
oliwek wysokiej jakosci

Opakowania
poddawane
recyklingowi

Zrownowazone
materiaty

Zrownowazona
produkcja

Tradycyjna produkcja

Produkt ekologiczny

RELACJE Z KLIENTAMI

Gwarancja doskonatej,
wysokiej jakosci oliwy z
oliwek, przekazywanej za
posrednictwem wybranych
kanatow dystrybucji

Targi produktow
rzemieslniczych

strona internetowa:
informacje kontaktowe
Media spotecznosciowe:
pokazanie, jak
produkowana jest oliwa z
oliwek

Prosba o opinie klientow i
publikowanie ich na
stronie internetowej i w
mediach
spotecznosciowych

SEGMENTY KLIENTOW

Klienci srednio-wysokiego
szczebla, ktérzy sg
zainteresowani zakupem
produktow rzemieslniczych
wysokiej jakosci i majg
mozliwosci finansowe, aby
kupi¢ rzemieslniczg oliwe z
oliwek

KANALY

Strona internetowa
Sieci spotecznosciowe
Sklepy dla smakoszy
Sprzedaz detaliczna

Targi produktow rzemiesiniczych

STRUKTURA DOCHODOW

Przychody ze sprzedazy oliwy z oliwek




