PLAN BIZNESOWY CANVAS - WZOR 3: Finski rzemie$Inik produkujacy ceramiczne pamiatki Dzieki uprzejmosci MODUS

(Finlandia), wersja dostosowana i rozwinieta

KLUCZOWI KLUCZOWE
PARTNERZY DZIALANIA

Spotecznos¢ Fiskars
Galerie i sklepy
rzemieslnicze

Targi rzemiesinicze

Tworzenie kolekcji
ceramiki z r6znych
rodzajéw gliny, sprzedaz
poprzez dystrybutoréw
(galerie, sklepy)
Promocja

Sprzedaz

Marketing: strona
internetowa i sieci
spotecznosciowe

ZASOBY KLUCZOWE

Sie¢ galerii

Sieci rzemiesInikéw

Sieci kobiet biznesu

Edukacja uniwersytecka / duza skala technik i
materiatéw garncarskich

Wybor réznych styléw

STRUKTURA KOSZTOW

Miejsce pracy w spoteczno$ci rzemiesiniczej Fiskars
Optaty spétdzielcze

Komunikacja z dystrybutorami

Materiaty pierwszej potrzeby

Opakowania

Koszty marketingowe: fotografia produktow, strona
internetowa, media spotecznosciowe, sklep
internetowy itp.

Koszty utrzymania sklepu internetowego

PROPOZYCJE
WARTOSCI

Trwate i wysokiej
jakosci ceramiczne
pamigtki i inne
przedmioty

Unikalne wzory i
modele wykonane
recznie

Wykorzystanie réznych
rodzajow gliny

RELACJE Z KLIENTAMI

Strona internetowa: informacje
kontaktowe

Wydarzenia

Otwarcie wystawy

Prezentacja online, jak
powstajg przedmioty

SEGMENTY KLIENTOW

Klienci indywidualni lub
korporacyjni poszukujgcy
recznie robionych wyrobow
rzemieslniczych

Klienci indywidualni, ktérzy

ceramiczne cenig sobie unikalne i recznie
robione produkty rzemiesinicze
Galerie
Sklepy dystrybutoréw
KANALY

Strona internetowa

Strona na Facebooku stworzona dla firmy

Instagram

Sklep internetowy
Sklepy rzemiesinicze
Sprzedaz detaliczna

Targi produktéw rzemiesiniczych

Spotecznosc¢ Fiskars

STRUKTURA PRZYCHODOW

Sprzedaz bezposrednia w sklepie Fiskars i u innych

dystrybutoréw

Sprzedaz i zamowienia z wystaw w galeriach
Sprzedaz bezposrednia i zamowienia z réznych imprez lub od

klientéw korporacyjnych
Sklep internetowy




