PLAN BIZNESOWY CANVAS - MODEL 2: Artysta z Polski prowadzgcy zajecia z tradycyjnej sztuki i rzemiosta
(malowanie na drewnie i szkle) Dzieki uprzejmosci EST (Polska), wersja dostosowana i rozwinigta

KLUCZOWI PARTNERZY

Centra Spotecznosciowe
Szkoty w regionie
Tradycyjni artysci z

KLUCZOWE DZIALANIA

Warsztaty z malarstwa na
drewnie i szkle, wybrane
tematy z tradycyjnej sztuki

Artysta-trener

regionu i rzemiosta
Tworzenie sieci
spotecznych
Reklama i mediatyzacja
KLUCZOWE ZASOBY

Istniejgca galeria i pracownia
Materiaty do rysowania i malowania

STRUKTURA KOSZTOW

spotecznosciowe
Koszt artysty-trenera

Koszty ogolne: prad, woda, sprzatanie, Internet itp.
Materiaty specjalne (farby, papier, pedzle, modele,
podfoza drewniane i szklane)

Kampania reklamowa: Facebook i media

PROPOZYCJE
WARTOSCI

POTRZEBA: Mtodzi
ludzie zainteresowani
naukg tradycyjnego
malarstwa na drewnie i
szkle w celu zachowania
tradycyjnych wartosci
kulturowych

PROBLEM: trudnosci w
znalezieniu instruktorow,
bardzo niski poziom
edukacji artystycznej w
szkotach

UNIKALNA WARTOSC,
KTORA MOZEMY
ZAOFEROWAGC: artysta i
instruktor - nadal stosuje
tradycyjne techniki
malowania na drewnie i
szkle

RELACJE Z KLIENTAMI

Bezposrednie, osobiste
relacje z potencjalnymi
uczestnikami kursu
Efekty szkolenia
Bezposredni kontakt z
uczniami szkét Srednich z
regionu

Kontakt z rodzicami
uczniow szkot srednich

SEGMENTY KLIENTOW

Uczniowie szkot Srednich,
mezczyzni i kobiety,
posiadajgcy podstawowe
umiejetnosci malarskie,
zainteresowani
zachowaniem sztuki
tradycyjnej

KANALY

Media uzywane przez mtodych ludzi: Facebook,

Instagram

Wspotpraca z Centrami Spotecznosciowymi
Bezposredni kontakt z uczniami szkot sSrednich i

rodzicami z regionu

STRUKTURA DOCHODOW

Optata za godzine (20 EUR), maks. 10 uczniéw w
grupie, minimalna liczba godzin: 80

Optata za kurs: 1600 EUR

Liczba studentéw w semestrze: 10 - 15




