
BUSINESS PLAN CANVAS - MODELO 2: Un artista de Polonia que imparte clases de artes y oficios tradicionales (pintura
en madera y vidrio)

Cortesía de EST (Polonia), versión adaptada y desarrollada

SOCIOS CLAVE

Centros Comunitarios
Escuelas en la región
Artistas tradicionales de la
región

ACTIVIDADES CLAVE

Talleres de pintura sobre
madera y vidrio, temas
seleccionados de las artes
y oficios tradicionales
Crear redes sociales
Publicidad y mediatización

PROPUESTA DE VALOR

NECESIDAD: Jóvenes
interesados en estudiar
pintura tradicional en
madera y vidrio para
preservar los valores
culturales tradicionales

PROBLEMA: dificultad
para encontrar
formadores, muy bajo
nivel de educación
artística en las escuelas

VALOR ÚNICO QUE
PODEMOS OFRECER:
artista y formador -
todavía utiliza las técnicas
tradicionales de pintura
sobre madera y vidrio

RELACIÓN CON EL
CLIENTE

Relaciones directas y
personales con los
posibles participantes del
curso.
Resultados de impacto de
la formación
Contacto directo con
colegios de la región
Contacto con los padres
de los alumnos de
secundaria

SEGMENTO DE
CLIENTES

Estudiantes de
secundaria, hombres y
mujeres, con
conocimientos básicos de
pintura, interesados en
preservar el arte
tradicional

RECURSOS CLAVE

Galería y taller existentes
Materiales para dibujar y pintar.
artista-formador

CANALES

Medios utilizados por los jóvenes: Facebook, Instagram
Colaboración con Centros Comunitarios
Contacto directo con colegios y padres de familia de la
región

ESTRUCTURA DE COSTES

Gastos generales: luz, agua, limpieza, Internet, etc.
Materiales especiales (pinturas, papel, pinceles,
maquetas, materiales base madera y vidrio)
Campaña publicitaria: Facebook y redes sociales
Costo del artista-entrenador

ESTRUCTURA DE INGRESOS

Tarifa por hora (20 EUR), 10 estudiantes por grupo
máx., número mínimo de horas: 80

Precio del curso: 1600 EUR
Número de estudiantes por semestre: 10 - 15


