
BUSINESS PLAN CANVAS - MODEL 4: Antreprenor spaniol care produce și vinde ulei de măsline
Versiune dezvoltată și adaptată de INNOSOUTH (Spania)

PARTENERI CHEIE

Magazine gourmet
Târguri de artizani și
produse artizanale
Supermarketuri
Magazine de suveniruri
Restaurante
Firme de transport
Bănci (pt împrumuturi
bancare)

ACTIVITĂȚI CHEIE

Producție
Promovare
Vânzări
Website
Rețele sociale

PROPUNEREA DE
VALOARE

Ulei de măsline produs
prin metode tradiționale
fără presare mecanică

Producție mică de ulei
de înaltă calitate

Ambalaj reciclat

Materiale prietenoase
cu mediul

Producție sustenabilă

Producere tradițională

Produs ecologic

RELAȚII CU CLIENȚII

Garanția unui ulei de
măsline extra, de înaltă
calitate comunicată prin
canalele alese de
comunicare cum ar fi
târgurile de produse
artizanale
Website: informații de
Social media:vom arăta
cum uleiul de măsline este
produs
Vom cere clienților
feedback și -l vom publica
pe website și social media

SEGMENTE CLIENȚI

Clienți cu venituri medii și
înalte care sunt interesați
să cumpere produse
artizanale

RESURSE CHEIE

Măsline
Sticle
Ambalare și etichetare
Website
Rețele Sociael

CANALE

Website
Social media
Magazine gourmet
Retail
Târguri de produse artizanale

STRUCTURA COSTURILOR

Costuri salariale
Costuri de producție
Costuri de ambalare
Costuri de transport
Costuri marketing: website și social media

STRUCTURA VENITULUI

Venit din vânzarea uleiului de măsline


