BUSINESS PLAN CANVAS - MODEL 2: Un artizan din Polonia care organizeaza cursuri de arta traditionala (pictura de

lemn si sticla)
Versiune dezvoltata i adaptata de EST (Polonia)

PARTENERI CHEIE ACTIVITATI CHEIE

Centre comunitare Scoli Workshop-uri de pictura

Creare de retele sociale
Reclama si mediatizare

din regiune pe lemn si sticla pe
Artisti traditionali din anumite tematici cu motive
regiune artizanale traditionale

RESURSE CHEIE

Galeria existenta si atelierul
Materiale pt desen si pictat
Artist-trainer

STRUCTURA COSTURILOR

Alte costuri: electricitate, apa, curatenie, Internet, etc
Materiale de lucru (culori, hartie, pensule, modele,
lemn si sticla)

Campanii de publicitate: Facebook si social media
Costul trainerului artist

PROPUNEREA DE
VALOARE

NEVOIA: Tineri interesati
de pictura pe lemn si sticla
pentru pastrarea
mostenirii culturale

PROBLEMA: dificultatea
de a gasi traineri artisti Si
nivelul foarte scazut de

educatie artistica in scoli.

VALOAREA UNICA PE
CARE O OFERIM: artist si
trainer - care inca
foloseste si poate invata
pe altii tehnica picturii pe
lemn si sticla

RELATIILE CU CLIENTII | SEGMENTE CLIENTI
Relatii personale, directe
cu potentiali participanti la
curs

Rezultate de impact in
urma training-ului

Contact direct cu liceele
din regiune

Contact cu parintii
studentilor din liceele din
regiune

Studenti de liceu, barbati
si femei tineri cu
cunostinte minime de
pictura interesati de
pastrarea traditiilor

CANALE

Media folosita de tineri: Facebook, Instagram
Colaborare cu centrele comunitare
Contact direct cu liceele si parintii din regiune

STRUCTURA VENITURILOR

Taxa pe ora (20 EUR), maxim 10 studenti pe group ,
minimum 80 de ore

Taxa de curs: 1600 EUR
Numar de participanti pe semestru 10 - 15




